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PRESENTATION

Spécialiste de la recharge de cartouches d’encre et dans la vente de consommables d'impression, pour
particuliers et professionnels, POINT D'ENCRE se développe en franchise depuis septembre 2009.

Notre concept :
Vos clients vont bénéficier d'une économie allant jusqu’a 60% avec la recharge de leurs
cartouches par rapport aux cartouches d'origine et ils ne les jetteront plus.

Prise de conscience écologique, volonté de faire des économies, d'acheter francais, les habitudes de
consommation changent durablement.

Notre enseigne s'inscrit dans cette démarche et trouve sa place dans le paysage économique de chaque
ville ou elle s'implante.

A ce jour, notre enseigne compte déja plus de 600 points de ventes (magasins et partenaires).

Notre point fort : une implantation économique!

. . . . . I €Eric CRELIER
€mplacement de premier ordre, aucun droit d’entrée, formation et mise en place de magasin clé Fondateur de POINT D’ENCRE

€n main sans pas de porte entre 35 et 45 KE HT.

%Jr.\e dynamique commerciale percutante basée sur une opération marketing offerte par
rimestre.

Nous sommes les seuls, a ce jour, a vous proposer une force de vente sur Internet, chaque commande
passée sur le site étant automatiquement affectée au magasin sous contrat de franchise le plus proche.

Notre franchise vous accompagne dans la réussite de votre activité au travers de 4 axes de
développement spécifiques qui vous seront développés ultérieurement, .

Notre contrat de franchise est a ce jour d'une dur€e de 5 ans sans droit d’entrée.

Il vous protége sur votre secteur geographique exclusif.

Ce mode de fonctionnement a 3 objectifs :

I-  optimiser votre ouverture avec des investissements maitrisés

2- vous permettre d'avoir tous les atouts commerciaux et financiers dés votre ouverture
3- vous transmettre notre savoir-faire et notre culture réseau

Votre avantage :

Une faible redevance de fonctionnement : 5% sur I'ensemble du CA HT mensuel.

Quels profils de franchisés recherchons-nous ?

Homme ou femme doté d'un véritable tempérament d'indépendant, commercial, capable de porter notre
marque et de la faire vivee,
Véritable manager avec un vrai sens du commerce.
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ReCHERCHE D'UN eEMPLACEMENT

NOTRE PREMIER CONTACT

Vous venez de dél)oser votre candidature auprées de notre enseigne
POINT D'ENCRE €t nous vous en remercions.

Dés lors, un de nos développeurs prendra contact avec vous pour
répondre a toutes vos interrogations et vous fixer un premier rendez-
vous dans la ville sélectionnée pour votre future ouverture.

Une fois familiarisé avec notre concept POINT D’ENCRE, vous pourrez
procéder a la recherche de votre local commercial.

LES POINTS INDISPENSABLES POUR
VOTRE LOCAL COMMERCIAL

- 40 a 60 m? avec piece d’eau et réserve
indépendantes pour la création de I'atelier

- @rand linéaire vitrine, 5 a 8 metres, pour un
impact visuel fort

- Axe passant, entrant ou sortant de la ville

- A proximité d'autres commerces ou structures
administratives

- Places de stationnement a proximité

RECHERCHE DE VOTRE LOCAL COMMERCIAL

Aprés vos différentes recherches et sélections d’emplacement, notre
enseigne donnera son aval pour la validation de votre lieu
d'ouverture.

Notre développeur étudiera votre sélection d’emplacement et vous
indiquera le lieu le plus approprié pour votre ouverture (critéres de
selection dans I'encadré ci- dessous)

Des validation de I'emplacement, notre service marketing proposera
une simulation de votre future boutique POINT D’ENCRE.
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2 MONTAGE DU DOSSIER FINANCIER

VOTRE ZON€E DE CHALANDISE EXCLUSIVE DEFINIT VOTRE DOSSIER FINANCIER
& — N

A
Nous validons votre dossier financier avec une zone de chalandise — — — — *}
minimum de I7 000 habitants obligatoire. %

Une fois la zone définie, votre dossier d'ouverture est établi en
fonction des données que vous nous aurez communiquées et tient
compte des 4 axes de developpement de I'enseigne.

A POINTSDEVENTES 2

MAGASINS ET PARTENAIRES

POUR 2015, PLUS DE 70 VILLES DISPONIBLES!!

REJOIGNEZ-NQOUS...
\ J

Votre dossier financier comporte divers éléments :

- Présentation du réseau

- Dynamisme commercial

- Développement et implantation

- Plan de financement
@

A la signature de votre contrat, votre zone de chalandise
exclusive est définie.
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3 FORMATION TECHNIQUE €T COMMERCIALE

VOTRE FORMATION CERTIFICAT D'AGREMENT
Votre formation se déroulera sur 5 jours et est décomposée A la fin de votre formation franchisé, votre diplome d’agrément
€n 3 parties : Point d'Encre vous sera remis ainsi que I'ensemble des fichiers
. ] o informatiques nécessaires : fiches techniques, liste des cartouches,
Premiére partie : Théorie liste des encres ainsi que tout autre élément graphique interne au
magasin.

La présentation du concept :
La date de livraison de votre kit d’ouverture sera alors définie avec

Le concept vous.
Lapproche POINT D'’ENCRE par rapport au marché
Les avantages écologiques et économiques Votre manuel du savoir-faire POINT D’ENCRE vous sera remis a la fin

de votre formation avec votre contrat de franchise.
Mise en place du kit avec controle matériel :

Remise des documents nécessaires par fichiers informatiques
Présentation du matériel

C )
Machine de recharge avec présentation de son fonctionnement :%«‘
Accessoires et outils nécessaires a la recharge e ]
“

Présentation et fonctionnement des différents types de cartouches

Déroulement type d'une recharge:: CERTIFICAT D’AGREMENT
Comment nettoyer? Comment remplir? Nousicertifions’par.ls present que
Comment tester? Problémes éventuels Mr Franc JOURDIN

con_ditipnnement PO!."' Vente ) 3 . 5 a requ toutes les formations nécessaires
Validation des acquis au cours d'une séance questions / réponses permettant I'exercice de son activité

Le Président Directeur Général->

Deuxiéme partie : Pratique

POINT D’E[nCRE
€lle vous permettra d'appréhender les différentes techniques A\ { 7
€voquées ainsi que la manipulation des machines et outils liés a votre N 0 g @
Betivite v e < M

Troisiéme partie : Commercial et Développement

€Elle concerne la vente en magasin, Ia réception des clients, la gestion
des prospects et partenaires ainsi que l'utilisation du logiciel de
caisse.

REPUBLIQUE FRANCAISE

Centre de Formation agréé
N° 4370 00605 70
Chaque magasin Point d’Encre étant juridiquement indépendant et
IiIfJfre de ses prix, vous aurez ainsi tous les atouts pour définir vos

offres.
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AMENAGEMENT INTERIEUR ET EXTERIEUR DE VOTRE MAGASIN

Uaménagement de votre magasin sera défini par la simulation
intérieure proposée par POINT D'ENCRE.

Le mobiler Point d'Encre aux lignes sobres et élégantes a été concu, dés ses
débuts, pour donner plus de visibilité aux produits POINT D'ENCRE et créer
une ambiance professionnelle pour vos clients.

Une signalétique intérieure claire leur donnera toutes les informations
nécessaires a leur recherche.

Le visuel d'aménagement extérieur est fourni par notre enseigne, ainsi que
tous les éléments graphiques nécessaires a votre enseigniste pour la
réalisation de 'ensemble de votre signalétique extérieure.

Votre mobilier et votre kit d'ouverture vous seront livrés a la suite de votre
formation.

COMPOSITION DU KIT D'OUVERTURE

- Les encres

- Les accessoires de recharges
- Loutillage

- Les machines de remplissage
- Le kit marketing

- Les tracts d'ouvertures

(voir bon de commande POINT D'ENCRE)

WWW.POINTDENCRE.€U




STRATEGIE D'OUVERTURE

Dés la signature de votre bail, I'enseigne vous fournit notre affiche
“prochainement ouverture” pour informer votre future clientéle.

Un kit marketing important vous est fourni pour une réussite totale de votre
ouverture.

Uaccés a votre Espace Pro vous ;ermettra d’équiper votre magasin en
produits complémentaires (cd, clé USB, papier, imprimantes...).

Tous les documents marketing sont disponibles sur votre Espace Pro dédié a
votre magasin.

Nous préparons ensemble votre stratégie d'ouverture.

La mise en dplace des 4 axes de développement peut commencer avant votre
ouverture dans une démarche proactive afin de vous assurer un démarrage
percutant.

Toute notre équipe se tient a votre disposition pour vous accompagner dans
votre réflexion et vos démarches d’ouverture.

Vons ans, rejor s notre résean !
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IMPRESSIONS NOIR U COULEUR

POUR L’ACHAT
*D'UNE IMPRIMANTE
EN MAGASIN...

UNE ANNEE DE RECHARGE

OFFERTE

Sur I'achat d'une imprimante jet d’encre en magasin - Offre limitée & I2 recharges noires pendant ui
wwwvwwwe pointdencres
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SERVICE DEVELOPPEMENT RESEAU
@ pole-animation@pointdencre.fr
@ 0384220027

-
Conditions d'accés au réseau POINT D'ENCRE

SERVICE COMMERCIAL
@ commercial@pointdencre.fr
© 0384222222 * Droits d'entrée : o€
SERVICE MARKETING
@ marketing@pointdencre.fr

* Apport personnel : 25% de l'investissement
total HT

* Redevance fonctionnement: 5%/ CAHT

SERVICE WEB €T SOFTWARE :
@ webmaster@pointdencre.fr
© 0384222428

* Redevance publicitaire : 0%
* Royalties: 0%

SERVICE TECHNIQUE * Investissement global : 35 000€HT (a partir de)
@ assistance-technique@pointdencre.fr

@ 0384222424 *Surface moyenne : 40a60m2

*Type de contrat : Franchise

SERVICE ACHAT
@ service-achat@pointdencre.fr

SERVICE JURIDIQUE

@ service-juridique@pointdencre.fr v
SERVICE COMPTABLE
@ comptabilite@pointdencre.fr SUIVEZ NOTRE ACTUAUITE SUR:

©® 0384222527

DIRECTION POINT D’ENCRE : . . . Q!I! ~— ;M
@ franchise@pointdencre.fr @ f In \&

@ 06 07 59 39 39

Tube]

¥
¥
¥
¥

POINT D'ENCRE
BP 50142 +333 84 222 222

90007 Belfort Cedex

€-mail: franchise@pointdencre.fr
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